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LIEUX
Le BTS MCO a pour objectif de former des professionnels Arles, Vitrolles. La Garde. Privas

capables de gérer une unité commerciale. Les étudiants

acquiérent des compétences polyvalentes en vente, en RYTHME ALTERNANCE
management, en gestion, en animation d'équipe, et en

S 2 jours en cours et
communication. -

3 jours en entreprise.

VOTRE PROFIL - :
- Vous aimez la relation clients. MODE DE FINANCEMENT

* Vous maitrisez les logiciels bureautiques. - Contrat d'‘apprentissage.
» Vous étes organisé(e). T‘"j;f' L'“"P“e"';““ge'eﬁ" rg“!‘l"““rﬁfg‘" s I
z . en charges totales ou partielles des financements

- Vous étes un(e) bon(,e) communiquant(e). dies entreprises ou de partenaires
- Contrat de professionnalisation.
PREREQU IS - Formation initiale 5000 €
* Vous étes titulaire d'un Baccalauréat général, STMG, Bac Pro : =

GA ou titre de niveau 4. (Prérequis obligatoire). ACCESSIBILITE

Formation accessible aux
NOUS REJOINDRE, C'EST SIMPLE ! personnes en situgtion de
Un premier entretien aura lieu sur rendez-vous auprés du handicap.

responsable pedagogique de la formation souhaitée pour :
- Clarifier ensemble votre projet professionnel.
- Valider les prérequis de la formation.
- Effectuer un test de positionnement.
- Vous réorienter vers une autre formation si nécessaire.

PAS D'ENTREPRISE ? PAS DE PROBLEME !

+ Soutien dans la creéation de votre CV et lettres de motlvatlon

* Conseils adaptés & votre recherche d'entreprise.

+ Accompagnement pour la recherche d'un employeur si
besoin grace G notre réseau d'entreprises.

LES + SUP'IPGV :

. La suite Office 365 vous serd offerte.

. Des cours en petits effectifs pour un enseignement

de qualite.
« Un responsable pédagogique

dédié a votre réussite.

« Un ordinateur peut vous étre préte au besoin.



LE PROGRAMME

Enseignements professionnels :

- Développer la relation client et assurer la vente
conseil.
 Animer et dynamiser l'offre commerciale.
+ Gestion opérationnelle.
* Management de I'équipe commerciale.

Enseignements généraux :

» Culture générale et expression.

- Langue Vivante Etrangére :
- Compréhension de I'écrit et expression écrite.
- Production orale en continu et interaction.

« Culture économique, juridigue et managériale.

SUITE DE VOTRE PARCOURS

« Poursuites dans notre Bachelor Les études en alternance sont entierement gratuites pour
Marketing (RNCP, Bac +3). letudiant, car l'entreprise prend en charge les frais de

- Poursuites dans notre Bachelor formation. Si tu n‘as pas encore trouve lentreprise quiil te
Marketing digital RNCP, Bac +3). faut, tu peux commencer ta formation en initiale au prix de 5

- Poursuite dans notre Bachelor 000 €/an.
Merchandising et Management
Commercial (RNCP Bac +3).

Méthodes mobilisés:

5 5 En centre, vous aurez des cours et des mises en situations (TD, TP)

DEBOUCHES Participation & des projets

« Conseiller de vente et de services
vendeur/conseil e-commerce.

« Charge de clientéle.

« Manageur adjoint.

« Marchandiseur.

« Second de rayon.

- Chef des ventes. Certificateurs :

- Responsable de drive. MINISTERE DE LENSEIGNEMENT SUPERIEUR ET DE LA RECHERCHE

+ Responsable e-commerce.

Modalités d'évalaution des acquis
En centre par période : Plusieurs évaluation par matiére et une
épreuve en condition d'examen (Examen Blanc)

APRES VOS ETUDES

- Apres leur cursus, les éleves en
alternance a SUP'IPGV trouvent
un emploi dans leur domaine
deétude en - de 3 mois !

* Dans la plupart des cas, les
étudiants restent dans
l'entreprise qui les a employes
en alternance.

Vous pouvez consulter nos statistiques

sur notre site internet

www.supipgv.fr

0490994700 0442418810 04 94 35 08 64 04 28 92 11 45

arles@supipgv.fr  vitrolles@supipgv.fr lagarde@supipgv.fr privas@supipgv.fr



