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- 1350 h sur 2 ans en alternance.

LIEUX

Ce diplome forme des professionnels capables de construire Arles, Vitrolles, La Garde, Privas.

une stratégie internationale, de gérer les risques et de piloter

des opérations export dans un environnement globalisé, RYTHME ALTERNANCE

complexe et en constante évolution. 2 jours en cours et

VOTRE PROFIL 3 jours en entreprise.

* Vous aimez la relation clients.
* Vous appreciez la relation clients et le travail en environnement MODE DE FINANCEMENT

multiculturel. - Contrat d'apprentissage.

» Vous faites preuve de curiosité, d'adaptabilité et d'un bon esprit Nasif apprantissage sat gatuit grace UXprses
en charges totales ou partielies des financements
d 'anclyse. des entreprises ou de partenaires
- Contrat de professionnalisation.
PRER EQUIS - Formation initiale 5000 €
= Vous étes titulaire d'un Baccalauréat général, STMG, Bac Pro -
Commerce, Vente, ou d'un titre de niveau 4 (Prérequis ACCESSIBILITE
obligatoire). Formation accessible aux
personnes en situation de
NOUS REJOINDRE, C'EST SIMPLE ! handicap.

Un premier entretien aura lieu sur rendez-vous aupres du
responsable pédagogique de la formation souhaitée pour :
- Clarifier ensemble votre projet professionnel.
- Valider les prérequis de la formation.
- Effectuer un test de positionnement.
- Vous réorienter vers une autre formation si nécessaire.

PAS D'ENTREPRISE ? PAS DE PROBLEME !

* Soutien dans la création de votre CV et lettres de motivation.

- Conseils adaptés a votre recherche d'entreprise.

« Accompagnement pour la recherche d'un employeur si
besoin grace & notre réseau d'entreprises.

LES + SUP'IPGV :

fferte.
. La suite Office 365 vous sera o
. Des cours en petits effectifs pour un enseignem

de qualite.
. Un responsable pé
. Un ordinateur peut Vv

ent

dagogique dédie & votre réussite.
ous étre préte au besoin.



LE PROGRAMME

Compétences attestées:

« Exploiter les données clients/fournisseurs
- Gérer la relation commerciale internationale
- Communiquer en francais et en anglais dans des
contextes interculturels
« Assurer la coordination des services Animer un
réseau professionnel
« Organiser, controler et suivre la réalisation d'un
contrat international
» Evaluer les conséquences des choix opérés
« Mesurer les risques, gérer leur couverture, les sinistres
et les litiges
« Controler et suivre les processus et la chaine
documentaire
- Evaluer les prestations de service et les offres
DEBOUCHES fournisseurs
« Assistant export * Proposer des pistes d'amélioration de gestion des
» Assistant import-export operations
« Assistant import « Concevoir et analyser des tableaux de bord de suivi de
» Gestionnaire import-export la gestion des opérations
- Agent de transit/agent * Réaliser une veille sur I'environnement global de
d'exploitation I'entreprise
- Assistant représentant en * Analyser et synthétiser les informations sur un marché
douane enregistré cible
- Assistant référent douane » Recenser et identifier des modalités de déploiement sur

juillet 202

un marché cible
APRES VOS ETUDES « Contribuer aux démarches d'‘adaptation liées au
- Aprés leur cursus, les éléves en développement international de l'entreprise

alternance a SUP'IPGV trouvent « Participer a la prospection commerciale
un emploi dans leur domaine
d'étude en - de 3 mois !

- Dans la plupart des cas, les 'E'éthm:es mobllisés: 5 N ‘tuotions (TD, TP)
étudiants restent dans N centre, vOUSs aureZ des COoUrs et des mises en situations L

. , _ : Participation & des projets
I'entreprise qui les a employés
en alternance. Modalités d'évalaution des acquis

En centre par période : Plusieurs évaluation par matiere et une
Vous pouvez consulter nos épreuve en condition d'examen (Examen Blanc)
statistiques sur notre site internet
www.supipgv.fr
Certificateurs :

MINISTERE DE UENSEIGNEMENT SUPERIEUR ET DE LA RECHERCHE

0490994700 0442418810 04 94 35 08 64 04 28 92 1145

arles@supipgv.fr  vitrolles@supipgv.fr lagarde@supipgv.fr privas@supipgv.fr



